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PELNO FUNKCIJA

Pasipiktinimas, kurj daugelis Zmoniy $iandicn jaucia vien 18gird¢ Zodj
pelnas, rodo, kaip maZai suprantama gyvybiné pelno reik§me miisy
ckonomikai. Norédami padéti Zmonéms tai geriau suprasti, pakartosime
kai kuriuos dalykus, jau déstytus skyriuje apic kainy sistema, bet
pazvelgsime | juos kitu aspektu.

Pelnas néra pats ryS$kiausias visos miisy ekonomikos elementas.
PavyzdZiui, korporacinio verslo grynosios pajamos per penkiolika mety,
nuo 1929 iki 1943, sudaré¢ maZiau nei 5% bendry nacionaliniy pajamy. Jo
pajamos per penkerius metus — nuo 1956 iki 1960, — atskaiCius mokescius,
sické maziau nei 6% nacionaliniy pajamy. Penkeriy mety laikotarpiu,
nuo 1971 iki 1975, pelnas taip pat nesické 6% nacionaliniy pajamy (kadangi
apskaita nepakankamai atsizvelgia j infliacinj koeficienta, jis veikiausiai
net perdétas). Tadiau pelnas yra ta pajamy riisis, kuri susilaukia didzZiausio
pricSiskumo. PaZymétina, kad yra Zodis ,pelnikautojas“ smerkti tiems,
kuric gauna tariamai ncuZtarnautg pelng, bet néra tokio ZodZio kaip
Lalgautojas* — ar ,nuostoliautojas*. Taciau Kirpyklos savininko pelnas gali
biiti maZesnis ne tik uz kino ZvaigZdés algg ar plieno jmon¢s samdomo
menedzZerio alga, jis gali biiti maZesnis net uZ vidutinj kvalifikuoto
darbininko atlyginima.

Visa i tema skendi jvairiausiy faktisky netikslumy jiiroje. DidZiausios
pasaulyje pramoninés korporacijos, General Motors, pelnas traktuojamas
taip, lyg jis biity tipiSkas, o ne i§skirtinis. Nedaugeliui Zmoniy Zinomi
versloviy ,,mirtingumo*® rodikliai. Jiems néra Zinoma (cituojant i§ TNEC
studijos), kad ,jeigu 18liks tos palios verslo salygos, kokios buvo per
pastaruosius penkiasde§imt mety, tai maZdaug septynios i§ aStuoniy dabar
atidaromy maisto prekiy parduotuviy isilaikys tik dvejus metus; tiK
keturios i§ deSimties gali tikétis $vesti savo ketveriy mety sukakt)®. Jiems
néra zinoma, kad kasmet nuo 1930 iki 1938 mety, kaip rodo pajamy
mokesciy statistika, nuostolius patirian¢iy korporacijy skaicius gcrokai
virdijo pelng gaunanciy korporacijy skaiciy.

Tad koks vidutini§kai yra bendras pelno dydis?

I §j klausima paprastai atsakoma cituojant skaicius, kuriuos pateikiau
Sio skyriaus pradzioje — kad korporacijy pelnas sudaro maZiau nei 6%
nacionaliniy pajamy, —arba nurodant, kad vidutinis pelnas, atskaicius Visi
pramoniniy korporacijy mokesCius, yra maZiau nei penki centai i3
kickvieno gauto dolerio. (PavyzdZiui, 1971-1975 metais tas skaiius buvo
tik 4,6 cento.) Tadiau Sic oficialiis skaiiai, nors jie toli grazu neprilygsta
iprastam jsivaizdavimui, kokie yra pelno dydziai, galioja tik korporacijy
rezultatams, skaiCiuojamiems jprastais apskaitos metodais. Néra jokiy
patikimy skaiciy, kuric apimty visas, tick inkorporuotas, tick
ncinkorporuotas verslo riisis ir kurie rodyty, jog deramai atsizvelgta |
wgery” ir ,blogy” mety Kaita. Bet kal kurie garsiis ckonomistai mano, kad
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per 113 laikotarpj], deramai atsizvelgiant j visus nuostolius, | minimalias
investuoto Kapitalo paltikanas ir j vert¢ ty darbo paslaugy, kurias sau teikia
individualy versla turintys Zmoneés, pelno gali visai nebiiti, gali biiti net
prynas nuostolis. Taip yra ne todel, kad verslininkai (Zmonés, darantys
biznj savo paciy atsakomybe) yra susipratg filantropai, bet todél, kad jy
optimizmas ir pasitik¢jimas savimi neretai pastiiméja juos imtis sumanymu,
kuric néra arba negali biiti pelningi’.

Siaip ar taip, ai$ku, jog kickvienas asmeninio kapitalo jdéjimas reikia
ne tik tai, Kad rzikuojama negauti pelno, bet ir tai, kad rizikuojama prarasti
visa idétg Kapitala. Praeityje didelio pelno pagunda kai kuriose verslovése
ar pramoncs Sakose trauke Zmones imtis tokios rizikos. Bet jeigu, tarkime,
pclnas apribojamas 10% maksimumu, o tuo tarpu rizika prarasti visg savo
kapitalg iSlicka, Kokig jtaka tai turés pelno siekiui, vadinasi, ir uZimtumui
bei produktyvumui? ,, Antpelnio® apmokestinimas per Antrajj pasaulinj
kary parode, kokia Zala gali padaryti toks apribojimas, net jeigu jo
gricbiamasi trumpam laikui.

Taciau Siandicn valstybine politika beveik visur laikosi prielaidos, kad
produktyvumas automatiskai iSliks toks pat, nepaisant pelnui daromy
kliti¢iy. Vienas didziausiy pavojy Siandienos pasaulio produktyviai galiai
vis dar yra valstybinio kainy reguliavimo politika. Tokia politika ne tik
vicng po Kito 18stumia 1§ Sio produktyvaus proceso kai kuriuos produktus,
slopindama paskatas juos gaminti, bet uzkerta kelig visai gamybai
prisitaikyti prie vartotojy paklausos. Kai ckonomika laisva, paklausa veikia
taip, Kad ka1 kurios gamybos Sakos gauna tai, ka kai kurie valdZios
parciginai vadina ,,perdetu”, nepagristu® ar net ,nesaZiningu* pelnu.
Bet pats Sis faktas ne tik vercia Kitas tos Sakos jmones kuo labiau didinti
produkeljy ir investuoti savo pelng j naujas maginas bei naujai samdoma
darba; jis taip pat tol traukia i§ Kitur naujus investitorius ir gamintojus,
kol tos Sakos produkcija patenkina paklausg ir pelnas griZta prie bendro
vidutinio lygio.

Laisvoje ckonomikoje, kur atlyginimai, kastai ir kainos palickami rinkos
Jegoms nustatyti, pelno sickis lemia, kas bus gaminama, kick bus gaminama
Ir Kas apskritai nebus gaminama. Jci néra jokio pelno i§ parduodamo
gaminio, tai rei$kia, kad darbas ir kapitalas, kuric buvo panaudoti jo
gamybai, yra beprasmiskai iS$vaistyti; kad jam sukurti jdéty idtekliy verté
yra didesn¢ negu patics gaminio verte.

Tadviena is pelno funkeijy - tai gamybos veiksniy valdymas tokiu biidu,
Kad tiikstanciy jvairiy prekiy produkeija pasiskirstyty pagal paklausa. Joks
biurokratas, net pats gabiausias, negali atlikti Sios funkeijos. Laisvos kainos
Ir laisvas pelnas maksimizuoja produktyvuma ir $alina stygiy greidiau nei
hut‘ Kokia Kita sistema. Savavali§kas kainy reguliavimas ir pelno ribojimas
gali tik prailginti stygiy, sumaZinti produktyvuma ir padidinti nedarba.

Pagaliau pclno sickis nuolat vercia kickviena verslovés savininkg ic3Koti
naujy ckonomijos ir efektyvumo priecmoniy nepaisant bet kokio jau
basickto lygio. Gerais laikais jis tai daro didesnio pelno sumetimais,
normaliais laikais jis tai daro nor¢damas pralenkti savo varZzovus, blogais
laikais jis verciamas taj daryti, kad apskritai i8liktt;. Juk pelnas ne tik gali
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smukti iki nulio, jis gali greitai virsti nuostoliu; ir Zmogus daugiau stengias;
gelbedamasis nuo Zlugimo nei vien gerindamas savo padéti.

Priesingai paplitusiam jsitikinimui, pelnas gaunamas ne didinant kainas,
bet randant ckonomijos ir efektyvumo priemoniy, maZinanéiy produkcijos
kasStus. Retai susiklosto (o nesant monopolijos nieckada ilgai neislicka)
tokia padetis, kaikickviena tam tikros pramonés verslové turi pelno. Kaina,
kurios visos versloves prado uZ tg pacia preke ar paslauga, turi biiti ta pati:
tos, kurios meginty pradyti didesnés, netckty pirkéjy. Todél didZiausias
pelnas tenka toms verslovéms, kurioms pavyksta sumaZinti produkcijos
kaStus. Jos pleciasi 1ISstumdamos maZiau cfcktyvias versloves, Kuriy
produkcijos kastai yra didesni. Stai tokiu biidu pasitarnaujama vartotojui
ir visuomenei.

Zodziu, atsirasdamas i§ kasty ir kainy skirtumo, pelnas ne tik pasako,
kokias prekes labiausiai apsimoka gaminti, bet ir kokie yra ekonomiskiausi
Ju gaminimo biidai. Sias uzduotis turi spresti ne tik kapitalisting, bet ir
socialistin¢ sistema; jas turi spresti kickviena galima ckonominé sistecma;
ir beveik visy prekiy ir paslaugy atzvilgiu pelno ir nuostolio sistema laisvos
verslininkystes salygomis yra nepalyginti pranaesné uz bet kokj kita
sprendima.

Cia pabrcziau pelno tendencijg maZinti gamybos kastus, nes biitent i
pelno ir nuostolio funkcija yra maZiausiai jvertinta. Zinoma, didesnj pclng
gauna zmogus, kuris gamina geresnius produktus. Ta¢iau $i pelno funkcija,
atlyginant ir skatinant geresn¢ kokybg¢ bei novacija, visada buvo
pripazjstama.
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